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 รัสเซียเปนประเทศคูคาอันดบัหนึ่งของไทยในกลุมประเทศยุโรปตะวนัออกและกลุมประเทศเครอืรัฐ
เอกราช (Commonwealth of Independent States: CIS) ดวยมูลคาการสงออก – นําเขา ท่ีมแีนวโนมเพิ่มขึ้น
ตอเนื่องตั้งแตป พ.ศ. 2549 – พ.ศ. 2551 (แผนภูมิที่ 1)  

แผนภูมทิี่ 1: มูลคาการคาระหวางไทยกับรัสเซีย 

         หนวย: ลานเหรียญสหรัฐ 
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  ที่มา: สํานักมาตรการทางการคา เมษายน 2552. 

  ประเทศไทยสงออกไปตลาดรัสเซียเปนอันดับที่ 41 โดยมีสินคาสงออกที่สําคัญ 5 อันดับแรก 
ไดแก รถยนตและอุปกรณ, เครื่องรับวิทยุ โทรทัศน, ขาว, เตาอบไมโครเวฟ และ ผลไมกระปอง แปรรปู   
(แผนภูมิที่ 2) ในขณะที่ไทยนําเขาจากตลาดรัสเซียเปนอันดับที่ 17 โดยมีสินคานําเขาที่สําคัญ 5 อันดับแรก 
ไดแก เหล็ก, นํ้ามันดิบ, เชื้อเพลิงอ่ืนๆ, ปุย ยากําจดัศัตรูพืชและสัตว และโลหะอื่นๆ (แผนภูมิท่ี 3) ทําใหไทยขาด
ดุลการคากับประเทศรัสเซียมาโดยตลอด เนื่องจากสนิคาที่ไทยสงออกไปยังตลาดรัสเซียเปนพวกสินคาเกษตร
และเครื่องอุปโภค แตนําเขาสินคาจําพวกพลังงานและโลหะที่มีมูลคาสูงเมื่อเทียบกบัสินคาที่สงออก 

 

 



แผนภูมิที่ 2: สัดสวนการสงออกสินคาของไทยไปยังรสัเซีย ป พ.ศ. 2551 (ม.ค. – ธ.ค.) 
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ที่มา: ศูนยสารสนเทศการคาระหวางประเทศ กรมสงเสริมการสงออก กุมภาพนัธ 2552. 

 

แผนภูมิที่ 3: สัดสวนการนาํเขาสินคาของไทยจากรัสเซีย ป พ.ศ. 2551 (ม.ค. – ธ.ค.) 
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ที่มา: ศูนยสารสนเทศการคาระหวางประเทศ กรมสงเสริมการสงออก กุมภาพนัธ 2552. 

 

 



  จากภาวะการสงออกที่ถดถอยในตลาดหลักที่สําคัญของไทย เชน สหรัฐอเมรกิา ญี่ปุน สหภาพ
ยุโรป และอาเซียน ทําใหภาครัฐและเอกชนหันมาใหความสนใจตลาดใหมท่ีมีศักยภาพ และโอกาสขยายตัวสูง 
เชน รัสเซีย ซึ่งเปนประเทศที่มีความสัมพันธทางการทตูอันดีกับไทยมายาวนานกวารอยป และเปนประเทศที่
อุดมสมบูรณไปดวยทรพัยากรธรรมชาต ิ โดยเฉพาะน้ํามันและเหล็ก ซึ่งเปนสินคาที่จําเปนสําหรับภาค 
อุตสาหกรรมของไทย ในขณะทีร่ัสเซียตองการนําเขาสินคาเกษตรและเครื่องอุปโภคที่ไทยมีศักยภาพในการผลติ  
หากมีการเจรจาระดับทวภิาครีะหวางไทย-รัสเซีย เพื่อจัดตั้งเขตการคาเสรี (Free Trade Area: FTA)  เพ่ือลด
อุปสรรคทางการคาลงใหเหลอืนอยที่สุด อาทิเชน มาตรการดานภาษี และไมใชภาษี (ตารางที่ 1) กจ็ะสงผลดีตอ
ผูประกอบการของไทยทั้งผูนําเขาและผูสงออก     

ตารางที่ 1: ภาพรวมมาตรการท่ีไมใชภาษีของรัสเซีย ป 2550 

 

ที่มา: สํานักมาตรการทางการคา กรมการคาตางประเทศ กระทรวงพาณิชย 

 

 



  จากรายงาน “โครงการศึกษาความเปนไปไดในการจัดทําเขตการคาเสรี (FTA) ระหวางไทยกับ
รัสเซีย” โดยสถาบันวิจยันโยบายเศรษฐกิจการคลัง  ไดมกีารสรุปสาระสําคัญของการสัมมนา ดังนี ้

 1. การทํา FTA ระหวางไทย-รัสเซีย จะเริ่มดําเนินการหลงัจากทีร่ัสเซียเขาเปนสมาชิก WTO และ
สามารถปรับตวัไดหลังจากการเปนสมาชกิแลว เนื่องจากการเขาเปนสมาชิกใน WTO ตองมีการเจรจากับหลาย
ฝาย และรัสเซียเองกยั็งตองมกีารปรับตวัหลังจากการเขาเปนสมาชิก WTO แลว 

 2. ผูบรโิภคชาวรัสเซยีมีกําลงัซื้อสูง โดยเฉพาะกลุมคนรวยใหม ที่เกิดขึ้นพรอมกับการเติบโตทาง    
เศรฐกิจที่สูงขึน้หลังจากที่ประเทศไดเปลีย่นแปลงการปกครองมาเปนแบบสหพันธรฐั และรายไดจากราคา
สินคาสงออกหลัก โดยเฉพาะน้ํามันทีพุ่งสูงขึ้นอยางตอเนื่อง ผูบรโิภคกลุมนี้ใหความสําคัญกับคณุภาพมากกวา
ราคา และสวนใหญจะอาศยัอยูในเมืองมอสโคว ซ่ึงเปนเมืองหลวงของรัสเซีย และเปนเมืองท่ีมีคาครองชีพสูงตดิ
อันดับ 1 ใน 3 ของโลก  

 3. อุปสรรคในการดําเนนิธรุกิจในรัสเซีย ที่ผูประกอบการไทยควรทราบกอนที่จะเขาไปในตลาดรสัเซีย 
ไดแก 

  3.1 ปญหาเรื่องการชําระเงิน 

   เนื่องจากผูนําเขาของรัสเซียไมนิยมการเปด LC (Letter of Credit) แตจะใชการวาง
มัดจําประมาณรอยละ 30 และสวนท่ีเหลอืจะจายระหวางการขนสง ทําใหผูสงออกไทยไมมั่นใจวาฝายรัสเซียจะ
ชําระเงินหรือไม ซึ่งเปนเหตุผลหลกัที่ทําใหการเจรจาซื้อขายสวนใหญลมเหลว ผูประกอบการไทยสามารถ
ปรึกษากับ EXIM Bank หรือธนาคารเพื่อการสงออกและนําเขาแหงประเทศไทย ที่เพิ่งเปด บริษทั ไทย เอ็กซิม 
อินเตอรเนชั่นแนล จํากดั สาขามอสโคว เพือ่หาทางออกดวยการใชเครื่องมือทางการเงนิอ่ืนๆเชน ใบรับประกัน-
การสงออก หนังสือคํ้าประกัน เพ่ือใหคูคารัสเซียเกิดความมั่นใจในการวางมัดจําคาสนิคาใหกับผูสงออกไทย 
รวมถึงบริการติดตามการชําระเงินคาสินคาคงคางเมื่อครบกําหนดการชําระเงิน และการดูแลจัดการสินคาที่
ตกคางในรัสเซีย กรณีที่เกิดปญหาจากการสงออก เพื่ออํานวยความสะดวกแกผูสงออกไทย 

   

 

 

 

 



  3.2 ปญหาดานวัฒนธรรมและภาษาที่ตางกัน 

   ภาษารัสเซียถอืเปนส่ิงที่จําเปนอยางยิ่งในการทําธรุกจิในรัสเซีย เพราะคนรัสเซียสวน
ใหญไมพูดภาษาอังกฤษ อีกทั้งวัฒนธรรมที่มีเอกลกัษณเฉพาะตัว จากประสบการณของผูเขียน  การคุยเรื่อง
ธุรกิจของคนรสัเซียจะกระทาํที่โตะอาหาร ถาหากเปนม้ือเย็น กจ็ะเริ่มรบัประทานประมาณหาทุมเปนตนไป 
เนื่องจากชวงฤดรูอนในยโุรปทองฟาจะมดืประมาณหาทุม ซึ่งเปนเวลาเขานอนตามเวลาในเมืองไทย ทําใหนัก-
ธุรกิจไทยตองมีการปรับตวัเรื่องเวลา นอกจากนี้ตามธรรมเนียมรัสเซียจะตองมีการดืม่วอดกา เพ่ือสราง
ความสัมพันธอันดีระหวางกนั วอดกาเปนเครื่องดื่มที่มแีอลกอฮอล 40% ถือวาคอนขางแรงสําหรบัผูที่ไมเคยดื่ม 
ทั้งนี้การสรางความสัมพันธอันดีถือเปนสิ่งที่สําคัญมากในการดําเนินธรุกจิอยางราบรื่นในรัสเซีย เพราะการ
สรางความไวเนื้อเชื่อใจกับคนรัสเซียตองอาศัยระยะเวลาพอสมควรแตก็คุมคากับการไดคูคาท่ีไวใจไดที่จะคอย
ชวยเหลือเราเสมือนเพ่ือน 

  3.3 ปญหาการหาคูคาและชองทางการทําธรุกจิ 

   ตามที่ไดกลาวไวขางตน การหาคูคาทางธุรกิจท่ีเชื่อถือ และซื่อสัตยทั้งตอผูผลิตและผู
สงออกไทยและตอผูบรโิภคชาวรัสเซียถอืเปนปจจยัหน่ึงที่สําคัญในการกําหนดความสําเร็จของผูประกอบการ
ไทยท่ีไปลงทนุในตลาดรัสเซีย ทาง EXIM Bank สาขามอสโคว มีบรกิาร Business Matching เพ่ือจับคูผูสงออก
ไทยและผูนําเขารัสเซีย รวมถึงบรกิารซื้อขายขอมูลเพ่ือตรวจสอบความนาเชื่อถือของคูคารัสเซียและผูนําเขา
รัสเซีย 

   สําหรับชองทางการทําธรุกจิผูประกอบการไทยควรเริ่มจากเมืองใหญๆ  อยางมอสโคว 
และเซนตปเตอรสเบิรก เนื่องจากเปนศนูยกลางความเจรญิและเปนจดุกระจายสินคา หรือเมืองวลาดิวอสตอก 
(เมืองทาทางดานตะวันออกของประเทศ)  และเมืองโนโวซีบีรสก (เมืองใหญอันดับสามของประเทศ)     

  3.4 ปญหาเรื่องการขนสง 

   การขนสงสินคาเปนอีกปจจยัสําคัญท่ีนกัธรุกจิไทยควรคาํนึงถึง เพราะถือเปนตนทุน
ของธุรกิจดวย รูปแบบการขนสงสินคาจากประเทศไทยไปยังรัสเซียท่ีไดรับความนยิมมากคือ การขนสงทางเรือ 
เนื่องจากขอไดเปรยีบดานปริมาณในราคาที่ถูกกวาเมื่อเทียบกับการขนสงทางอากาศและทางบก  เสนทางการ
ขนสงทางเรือสูทาเรือตางๆ ตามตาราง ตอไปนี ้

   



ทาเรือ 

ระยะทาง
จากไทยไป
ทาเรือ 
(ไมล) 

ระยะเวลาถึงทาเรือ รายละเอียด 

Bandar Abbas : 

อิหราน (ทางตะวันตก) 
4,200 9 วัน 

แมจะสั้นแตตองเดินทางทางบกอีกไกลและตอง
ผานหลายประเทศซึ่งไมปลอดภัยจึงไมนิยม 

Odessa : ยูเครน 

(ทางตะวันตก) 
7,000 14 วัน 

ทาเรือยังไมดี และตองเดินทางทางบกตอ ซึ่ง
เสนทางทุรกันดารจึงไมนิยม 

ทาเรือยุโรปเหนือ 

(ทางตะวันตก) 
9,500 19 วัน 

ตองขนสงทางบกอีกหลายวันกวาจะถึงรัสเซีย แต
มีขอดี คอื สามารถขายสินคาที่ยุโรปไดดวย 

St.Petersburg : รัสเซีย 

(ทางตะวันตก) 
10,300 21 วัน 

ทาเรือนี้มีความทันสมัยมากแมจะเดินทางทางเรือ
นาน แตไมตองสียเวลาขนสงทางบก และถึงตลาด
รัสเซียไดทันทีจึงเปนที่นิยมมาก 

Vladivostok : รัสเซีย 

(ทางตะวันออก) 
3,900 8 วัน 

เปนระยะทางทางเรือท่ีสั้น แตตลาดหลักอยูในฝง
ตะวันตก ตองบรรทุกผานรถไฟสาย Trans-
Siberian ซึ่งกินระยะเวลาและคาใชจายสูง อยางไร
ก็ตามสามารถใชเสนทางนี้นําสินคาไปยังประเทศ
กลุม CIS ได 

ท่ีมา: ฝายวิชาการ ธนาคารเพื่อการสงออกและนําเขาแหงประเทศไทย และสมาคมผูสงสินคาทางเรือแหงประเทศไทย 
หมายเหตุ: ระยะเวลาการเดินทางคํานวณจากความเร็วเรือปกติท่ี 20 knot หากเปนเรือใหญเชน เรือ Break Bulk ท่ีใช   
            ขนสงสินคาเกษตรหรือน้ํามัน จะใชระยะเวลาเดินทางที่มากกวานี้ 

4. ภาคธรุกจิทีค่าดวาจะไดประโยชนจากการทํา FTA ไทย-รัสเซีย 
 - สินคาอาหารและเกษตร โดยเฉพาะผลไมเมืองรอนและอาหารทะเลซึ่งรัสเซียไมสามารถผลิตเองได 
  - ธรุกิจสปาและโรงแรม  สปาไทย และอาหารไทยกําลังเปนที่นิยมในรสัเซีย สามารถอานขอมูลเพิ่มเติม

ไดจาก “ บทสัมภาษณคนงานไทย (พอครวัและ Therapists) ในรัสเซีย ” ในหนาโฮมเพจ 
        
         โดย......  
                     อาจารยทวนิจ  โปษยะพิสิษฐ 


